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Marco normativo básico

Ley 09/2017, de 08 de noviembre de Contratos del Sector 

Público, la que se transponen al ordenamiento jurídico 

español las Directivas del Parlamento Europeo y del 

Consejo 2014/23/UE y 2014/24/UE, de 26 de febrero de 

2014

Ley 24/2011, de 1 de agosto, de contratos del sector público 

en los ámbitos de la defensa y de la seguridad.

Legislación nacional
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LCSP

PROCEDIMIENTOS

• Abierto

• Negociado

• Restringido

• Dialogo competitivo

• Concurso de proyectos

LCDS

• Ámbito objetivo más específico

• Procedimientos igual que LCSP

• Facilita el proced. restringido

• Diferentes importes/umbrales

Contratación nacional
2.1.1

N
eg

o
ci

ad
o

 d
e 

C
o

n
tr

at
ac

ió
n

Requisitos de Participación Empresas :

• Inscripción ROLECE

• Acreditación de solvencia económica

• Acreditación de solvencia técnica

• Normas ISO

Criterios de adjudicación

• Precio

• Otros criterios objetivos o evaluables 

mediante fórmulas

Publicación de licitaciones

• Perfil del Contratante PCSP

• BOE 

• DOUE
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PROCEDIMIENTOS / UMBRALES/ PLAZOS  2026 

3.2

OBRAS SUMINISTROS 

SERVICIOS

Plazo medio

Hasta formalización

Abierto SARA ≥ 5.404.000 € ≥ 140.000 € 96 dias

Abierto NO 

SARA

≥ 2.000.000 € ≥ 140.000 € 82 días

Abierto 

Simplificado

<2.000.000 € <140.000 € 74 días

Restringido/ 

Negociado

Armonizado: 96 días

No armonizado: 81 días
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El órgano de Contratación del 
Mando Aéreo de Canarias actúa 
con competencias de 
contratación delegadas que 
proceden de facultadas 
desconcentradas.

Permiten  la contratación sin 
límite de cuantía, para todos 
aquellos expedientes que no 
requieran Orden de Proceder 
(MINISDEF Y SEDEF)
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Contratos que requieren orden de proceder
2.1.1
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Se gestionan desde MINISDEF, no desde MACAN

• La adquisición de plataformas, sistemas de armas, redes de 

comunicaciones y  simuladores.

• Servicios, cuando su valor estimado supere la cantidad de 1.000.000 euros

• Procedimientos negociados sin publicidad >1.500.00 euros

• Contratos entre gobiernos

• Acuerdos Marco >2.500.000 euros

• […]
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La NATO Support and Procurement

Agency es la agencia principal de 

logística y adquisiciones de la OTAN.

• Parte de la NSPO
• Sede en Capellen (Luxemburgo)
• Red global de apoyo logístico

¿Qué es la NSPA?
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Servicios Clave
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Proceso de gestión de obras:

1. Planificación

• Definición de necesidades con el país 

solicitante

• Estudios técnicos y presupuestos

2. Licitación internacional

• Publicación de concursos

• Empresas de distintos países pueden 

participar

3. Adjudicación

Selección basada en:

• Precio

• Calidad técnica

• Experiencia

.

• Adquisiciones militares
• Mantenimiento técnico
• Apoyo logístico
• Construcción de infraestructuras

Cómo funciona

• País solicita necesidad
• NSPA lanza licitación internacional
• Adjudica y supervisa
• Entrega final garantizada
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1. Registrarse en la "Source File" de NSPA 

• El paso fundamental es darse de alta en la base de datos de 

proveedores (Source File) de la NSPA. 

• Registro en línea: Las empresas deben completar su 

solicitud de registro a través del portal de proveedores de la 

NSPA (NSPA Vendor Registration).

• Gratuito: El registro es gratuito.

• Código NCAGE: Es obligatorio contar con un código NCAGE 

(NATO Commercial and Government Entity) para 

registrarse, el cual identifica a la empresa ante la OTAN.

• Validación: Una vez recibida la solicitud, la NSPA validará la 

información con las autoridades nacionales de tu país (ej. 

Ministerio de Defensa)

PARTICIPACION EMPRESAS NACIONALES.

3.1
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2. Cumplir con los Criterios de Elegibilidad

• Nacionalidad: La empresa debe estar ubicada en un país 

miembro de la OTAN (o en un país socio en casos 

específicos).

• Capacidad Técnica y Financiera: NSPA evalúa la estabilidad 

financiera y la competencia técnica de la empresa para 

cumplir con los contratos.

• Seguridad: Dependiendo del contrato, la empresa puede 

necesitar autorizaciones de seguridad de personal o 

instalaciones



10

3. Monitorear las Oportunidades de Negocio

Una vez registrado, la empresa puede acceder a las 

oportunidades: 

• NSPA ePortal: Es la plataforma donde se publican las 

licitaciones (Requests for Proposals - RFPs).

• Future Business Opportunities (FBOs) y Notifications of

Intention (NOI): La NSPA publica con antelación futuras 

licitaciones (FBOs) y Notificaciones de Intención (NOIs) para 

contratos de alto valor, permitiendo a las empresas mostrar 

interés antes del lanzamiento oficial.

• EBID: Sistema de licitación electrónica para adquisiciones 

de menor valor.

PARTICIPACION EMPRESAS NACIONALES.
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4. Presentar la Propuesta

Al licitar, la propuesta debe seguir estrictamente el pliego de 

condiciones (RFP), que puede incluir:

• Credenciales técnicas detalladas.

• Información financiera.

• Cumplimiento de las normas de calidad de la OTAN. 

5. Apoyo Nacional (España)

Para empresas españolas, se recomienda la colaboración con 

la Dirección General de Armamento y Material (DGAM) del 

Ministerio de Defensa, que actúa como enlace en los aspectos 

industriales y comerciales de la participación en la NSPA
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